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BAROMETR RYNKU CONSUMER FINANCE

Barometr Rynku Consumer Finance ponownie wzrdst i obecnie wynosi 97,2 pkt.
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W IV kwartale 2024 r. Barometr Rynku Consumer Finance
(BRCF) wzrdst o 1 pkt., osiggajgc poziom 97,2 pkt., co wska-
Zuje na pewng stabilizacje po wczesniejszych spadkach.
Mimo tego, wartosé barometru nadal pozostaje ponizej ditu-
gookresowej Sredniej oraz jest nizsza niz w analogicznym
okresie ubiegtego roku.

W kierunku wzrostu BRCF w biezagcym badaniu oddzia-
tywaty oceny w zakresie otoczenia makroekonomicznego,
oceny wiasnej sytuacji dochodowej i jakosci obstugi zobo-
wigzan. Oceny dotyczace powaznych wydatkéw i sktonnosci
ich finansowania kredytem byty niejednoznaczne, jednak
tacznie w nieznacznym stopniu negatywnie oddziatywaty na
kierunek zmian BRCF. tacznie obszar sytuacji finansowej
oddziatywat w kierunku poprawy BRCF.

Obecnie ok. 46% gospodarstw domowych oczekuje po-
gorszenia 0golnej sytuacji ekonomicznej Polski w nastep-
nych 12 miesigcach. Przed kwartatem byto to 49%, przed ro-
kiem ok. 40%, a w szczycie pandemii nawet 80%. Z drugiej
strony przybyto optymistow — obecnie stanowig ok. 25%,
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poprzednio 22%, a przed rokiem 31%. Saldo wtym obszarze
wynosi obecnie ok. -18 pkt.

W biezgcym badaniu zmalaty obawy przed bezrobociem.
Obecnie okoto 50,6 % respondentdw oczekuje jego wzrostu,
wobec 53,1% poprzednio.

Oceny w zakresie zbilansowania wiasnych budzetow go-
spodarstw domowych poprawity sie i osiggnety historyczne
maksimum. W biezgcym badaniu ok. 62,3% respondentow
deklaruje, ze ma nadwyzke i jest w stanie oszczedzaé z bie-
zacych dochoddéw (poprzednio 57,5%, przed rokiem ok.
56,8%). Jezeli chodzi o przysztg sytuacje finansowg gospo-
darstw domowych, to ubyto prognozujacych jej pogorszenie
— jest ich obecnie ok. 38%, wobec 39% poprzednio i 32%
przed rokiem. Poprawe sytuaciji finansowej w nastepnych
12 miesigcach deklaruje z kolei okoto 24% respondentéw,
podobnie jak poprzednio. Jakos¢ obstugi zobowigzan popra-
wita sie. Obecnie ok. 61,3% respondentow spodziewa sie
bezproblemowej obstugi swoich zobowigzan (przed kwarta-
fem ok. 58,3%, przed rokiem ok. 54,4%).



Sktadowe Barometru Rynku Consumer Finance

- . 4 . . . . . . zZmiana . zmiana do 3MA
Obszar / Wskaznik j.m. Srednia | X'23 | I'24 | IV'24 |VII'24 | X'24 Kw/kw zmianar/r Sredniej kw/kw
Otoczenie makroekonomiczne
0Ogodlna sytuacja ekonomiczna Polski— prognoza % saldo* -23,6 9,6 | -6,1 | -15,8 | -20,7 | -17,9 2,8 -8,3 57 -3,9
Bezrobocie w kraju — prognoza (odwrécona skala) % saldo* -23,0 -25,1 | -22,9 | -33,2 | -32,2 | -31,0 12 -5,8 -8,0 -2,7
Wydatki i sklonnos¢ do korzystania z kredytu
Prognoza zakupu débr trwatego uzytkowania
% planujacych wydatki 59,1 52,7 | 52,7 | 50,9 | 53,3 | 54,9 1,6 2,2 -4,2 0,7
Sposob finansowania planowanych wydatkéw na dobra
trwatego uzytkowania % korzystajacych z kredytu 55,8 51,0 | 50,7 | 45,9 | 50,2 | 455 47 -5,5 -10,4 -1,7
Prognoza zakupu samochodu
% planujacych wydatki 12,6 115 | 10,5 | 10,4 9,5 10,6 1,0 -0,9 -2,0 0,0
Sposob sfinansowania wydatkéw na zakup samochodu
% korzystajacych z kredytu 78,7 83,3 | 828 | 778 | 73,6 | 81,2 7,6 -2,1 2,5 -0,5
Prognoza wydatkéw na remont domu/mieszkania
% planujacych wydatki 35,7 28,0 | 310 | 2855 | 28,0 | 27,5 -0,6 -0,6 -8,2 -1,2
Sposob sfinansowania wydatkéw na remont
domu/mieszkania % korzystajacych z kredytu 52,7 51,9 | 46,5 | 41,0 | 49,0 | 46,6 -2,4 -5,3 -6,0 0,0
Sytuacja finansowa, zdolnos$¢ kredytowa
Zmiana sytuacji finansowej — prognoza % saldo* -14.4 -4,8 -5,3 -6,8 | -11,0 | -10,2 0,7 -5,6 4,2 -1,6
Stan portfeli gospodarstw domowych % z nadwyzka biezaca 39,7 56,8 | 55,6 | 61,0 | 57,5 | 62,3 4,8 5,5 22,6 2,2
Prognoza obstugi zobowigzan % bezproblemowo 55,9 54,4 | 56,8 | 58,1 | 58,3 | 61,0 2,7 6,6 51 1.4
Barometr Rynku Consumer Finance (BRCF) pkt. 100 100,0 | 99,2 | 94,7 | 96,2 | 97,2 1,0 -2,8 -2,8 -0,7
*saldo = optymisci — pesymisci
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POWAZNE WYDATKI | ICH FINANSOWANIE

Odsetek deklarujagcych powazne wydatki w nadchoda-
cym roku (,zdecydowanie tak” + ,mozliwe” lub ,bardzo
duze” + ,dos¢ duze” prawdopodobienstwo)

taczny odsetek respondentéw finansujacych
wydatki w catosci lub w czesci z kredytu

80% -

70%
60% d.trwate
54,9%
50%
40%
remont
30% 27,5%
20% - mieszkanie
10% - A .
AN PN samochaod
PN p 10,6%
0% —_———
A SRV IEPA SA PA TP S A I aa BPA A AL SRV SN NG
ST FEE T E O EF S
SR S S S SIS S S S S S

samochod
81,2%

% - YA
80% (\VWV \Il mieszkanie

78,1%

remont
50% - 46,6%

o d.trwate
30% 1 45,5%

W IV kwartale 2024 r. tendencje zmian sktonnosci do pono-
szenia powaznych wydatkéw w nadchodzacym roku wyka-
zywaty zréznicowanie zaleznie od rodzaju wydatkow.
Wydatki na dobra trwate planuje 54,9% respondentow,
w tym 11,0% ,zdecydowanie tak”, a 43,9% ,mozliwe”. Jest
to wiecej niz w poprzednim kwartale, co $wiadczy o wzrasta-
jacej pewnosci w planowaniu wydatkdéw na dobra trwate.
Cho¢ poziom sktonnosci do takich wydatkéw pozostaje po-
nizej historycznych szczytéw, warto zauwazy¢ poprawe
w stosunku do miniméw notowanych na przetomie lat
2022/2023.. Sposrod gospodarstw domowych deklaruja-
cych wydatki na dobra trwate 42,3% wskazuje naich wzrost,
natomiast 9,8% spodziewa sie ich zmniejszenia. Sktonnos¢
do korzystania z kredytu w przypadku zakupu débr trwatych
zmalata. Obecnie 45,5% respondentéw deklaruje, ze przy
zakupach doébr trwatych skorzysta przynajmniej czesciowo
z kredytu (w poréwnaniu do 50,2% kwartat wczesniej).
Prawdopodobienstwo poniesienia wydatkow na zakup
samochodu w najblizszych 12 miesigcach zadeklarowato
10,6% respondentdw, co stanowi lekki wzrost wzgledem po-
przedniego badania. Za wczesnie jest jednak, aby uznac to
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za trwaty trend. Z kolei 81,2% gospodarstw domowych pla-
nujacych zakup samochodu wskazuje, ze skorzystatoby
z kredytu, co stanowi znaczgcy wzrost w poréwnaniu do po-
przedniego kwartatu (73,6%), cho¢ to mniej niz przed ro-
kiem. Jednak trzeba mie¢ na uwadze ze wyniki w zakresie
skionnosci do korzystania z kredytu wykazuja sie duza
zmiennoscia. Po wygladzeniu zmian nie wida¢ widocznej
tendencji ani wzrostowej, ani spadkowej i poziom sktonnosci
oscyluje wokot 80 proc.

Prawdopodobienstwo wydatkéw na zakup lub budowe
domu lub mieszkania wzrosto — obecnie 14,3% gospodarstw
domowych uwaza, ze jest to prawdopodobne (14,1% w po-
przednim kwartale). Sktonno$¢ do finansowania takich zaku-
pow kredytem wynosi obecnie 78,1%, co jest nieznacznym
wzrostem w stosunku do poprzedniego kwartatu (77,6%).

W przypadku planowania duzych wydatkéw remonto-
wych, 27,5% respondentdw deklaruje takie plany, co ozna-
cza stabilizacje w stosunku do poprzedniego okresu
(28,0%). Natomiast sktonnos$¢ do finansowania remontow
kredytem wyniosta 46,6%, co oznacza spadek wzgledem
wczesniejszego kwartatu (49,0%).



OBSLUGA ZOBOWIAZAN

Barometr Obstugi Zobowigzan (BOZ) w IV kwartale 2024 r. znaczaco wzrdést do poziomu 108,8 pkt.
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W IV kwartale 2024 r. Barometr Obstugi Zobowigzan (BOZ)
wzrost do 108,8 pkt., wzgledem 103,5 pkt. w poprzednim
kwartale i 97,1 pkt. przed rokiem. BOZ znajduje sie w tren-
dzie wzrostowym, co sugeruje poprawe jakosci obstugi zo-
bowigzan. Wskaznik wcigz jednak pozostaje ponizej pozio-
mow sprzed kryzysu pandemicznego, gdy osiagat wartosci
bliskie 120 pkt., a w szczytowym momencie nawet przekra-
czat 123 pkt.

W zakresie biezgcej obstugi zobowigzan nadal dominujg
respondenci, ktorzy deklarujg ich bezproblemowa obstuge
—obecnie jestich 74,2% (w poréwnaniu z 71,4% poprzednio
i 68,6% przed rokiem), cho¢ warto mie¢ na uwadze, ze od-
setek ten nadal jest nizszy niz przed pandemia COVID-19
(na poczatku 2018 r. bezproblemowa obstuge deklarowato
nawet blisko 82% respondentéw). Mate problemy z biezgcg
obstuga zobowigzan deklaruje obecnie 21,1% responden-
tow (wobec 22,3% w poprzednim kwartale i 24,2% przed ro-
kiem), a 4,7% wskazuje na duze problemy w tym zakresie
(wobec 6,3% poprzednio i 7,2% przed rokiem), w tym 1,2%
zmaga sie z opdznieniami w obstudze zobowigzan przekra-
czajgcymi 6 miesiecy (wobec 1,5% poprzednio).
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W prognozie terminowosci obstugi zobowigzan w nad-
chodzacych 12 miesigcach réwniez przewaza grupa gospo-
darstw domowych, ktdre spodziewajg sie bezproblemowej
obstugi swoich zobowigzan. Obecnie deklaruje tak 61,0% re-
spondentéw (wobec 58,3% przed kwartatem i 54,4% przed
rokiem) i odsetek ten zaczyna zbliza¢ sie do poziomu obser-
wowanego na przetomie lat 2018/2019, kiedy to siegat nawet
blisko 70%.

Obecnie 15,5% respondentdéw wskazuje na mozliwosé
pojawienia sie matych problemoéw w przysztej obstudze zo-
bowigzan, w poréwnaniu z 18,0% w poprzednim kwartale
i 19,7% przed rokiem. Osoby przewidujgce duze problemy
w tym zakresie stanowig obecnie 6,8% (podobnie przed
kwartatem i 7,4% przed rokiem). Dodatkowo, 16,7 % respon-
dentdw nie jest w stanie przewidzie¢ swojej sytuacji w zakre-
sie obstugi zobowigzan w przysztosci (wobec 16,9% przed
kwartatem i 18,5% przed rokiem). Nastgpita wiec pewna po-
laryzacja w obszarze prognozy obstugi zobowigzan — wzrést
odsetek respondentéw spodziewajgcych sie bezproblemo-
wej obstugi zobowigzan przy jednoczesnym spadku odsetka
przewidujacych problemy.



Przebieg obstugi zobowigzan — stan

Przebieg obstugi zobowigzan — prognoza
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Sktadowe Barometru Obstugi Zobowigzan
- . - . . . . . , zZmiana N zmianado 3MA
Obszar / Wskaznik j.m. Srednia | X'23 | 1I'24 | IV'24 | VII'24 | X'24 kwikw |ZMiana rir Sredniej Kw/kw
Biezaca obstuga zobowiazan
1. bezproblemowo % 70,1 | 68,6 | 711 | 72,2 | 71,4 | 74,2 2,8 5,6 41 1,0
2.z matymi problemami % 242 | 226 | 220 | 223 | 211 -1,2 -3,1 -0,5
3. zduzymi problemami, lecz opdznienie sptaty % 56 07 43 48 35 13 21 04
nie przekracza 6 miesiecy ° ’ ’ ” ’ ’ ” ’ ’
4. z duzymi problemami, lecz opdznienie sptaty . N N
przekracza 6 miesiecy % 16 1,6 15 15 12 0,3 0,4 0,1
3+4. z duzymi problemami % 7,2 6,3 5,8 6,3 4,7 -1,6 -2,5 -0,5
Prognoza obstugi zobowigzan
1. bezproblemowo % 55,9 54,4 | 56,8 | 58,1 | 58,3 | 61,0 2,7 6,6 51 14
2. z nie wielkimi problemami % 19,7 | 18,4 | 17,2 | 18,0 | 15,6 -2,5 -4,2 -1,0
3. zduzymi problemami % 55 5,6 4.7 5,3 5,4 0,1 -0,1 -0,1
4. zaprzestaniemy obstugiwac jakiekolwiek
zobowigzania % 19 | 15 | 09 | 15 | 14
5. nie wiem % 18,5 | 17,7 | 19,1 | 16,9 | 16,7 -0,2 -1,8 -0,3
3+4. zduzymi problemami lub zaprzestaniemy
obstugiwaé jakiekolwiek zobowiazania % 74 | 71 | 56 | 68 | 68 0,0 -0,6 0,1
Barometr Obstugi Zobowiazan (BOZ) pkt. 100 97,1 | 101,9 | 104,2 | 103,5 | 108,8 5,3 11,7 8,8 2,3
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Pytania specjalne: podejscie do sporzadzenia testamentu

W badaniu kondygciji gospodarstw domowych obejmujacym
IV kwartat 2024 poddaliSmy diagnozie kwestie zwigzane
z zabezpieczaniem prawnym i finansowym rodziny na wypa-
dek $mierci cztonka gospodarstwa domowego. Pierwszym
z zadanych respondentom pytan w tym zakresie byto ,czy
sporzadzites(-as) juz testament?”.

Z rozkfadu odpowiedzi wynika, ze jedynie nieco ponad
10% respondentdw sporzadzito testament. Co ciekawe, na-
wet wsrdd osob w wieku 18-29 lat zrobito to juz ok. 8,8%.
Odsetek ten rosnie wraz z wiekiem — w grupie 50-64 lat jest
t0 9,7%, a w grupie powyzej 64 lat — 16,2%. W badaniu nie
wyodrebniono starszych kohort wiekowych, jednak uzy-
skane wyniki wystarczg do tego, zeby stwierdzi¢, ze nawet
wsrdd osob, ktore przekroczyty wiek emerytalny, jedynie co
szOsta osoba sporzgdzita testament.

W drugiej kolejnosci poddalismy diagnozie powody nie-
sporzadzenia testamentu i tym istotnym, co oczywiste,

okazuije sig kwestia wieku — sposrod badanych oséb 37,5%
wskazato odpowiedZz ,mam na to jeszcze czas i jeszcze
o tym nie mysle”. Jednak najczgsciej wskazywanym moty-
wem niesporzadzenia testamentu byt brak zainteresowania
tym rozwigzaniem prawnym — 47% ankietowanych wska-
zato, ze nie widzi takiej potrzeby. Moze to wynikaé¢ z poczu-
cia, ze sprawy finansowe mozna zostawié do rozwigzania
zgodnie z ogodlnymi przepisami prawa spadkowego lub ze ro-
dzina sobie poradzi bez dodatkowego wsparcia. Niemal co
czwarty respondent (22,3%) wskazat, ze nie ma wystarcza-
jacego majatku, okoto 5% nie ma komu zapisa¢ swojego
majatku, a 7% nie wie, jak to zrobi¢. Z badania wynika zatem,
ze istnieje duza grupa osob, ktéra albo nie wie, jak zabrac sie
do sporzadzenia testamentu, albo nie widzi takiej potrzeby.
tacznie to ponad 50% respondentéw. Odpowiednia eduka-
cja mogtaby zwiekszy¢ swiadomos¢ w zakresie pozytyw-
nych aspektow wynikajacych z instytucji testamentu.

Czy sporzadzites(-as) juz testament? (w %)

10,3

ETak

Nie

89,7

N=1000

Z jakich powodow nie sporzadzites testamentu
(mozna wybrac kilka)? (w %)

nie mam takiej potrzeby 46,9

nie wiem jak to zrobi¢

nie mam wystarczajgcego majatku

nie mam komu zapisa¢ swojego
majatku

mam na to jeszcze czas i jeszcze
0 tym nie mysle

N=897

Sytuacja na rynku consumer finance. IV kwartat 2024 | Informacja sygnalna



Pytania specjalne: zabezpieczenie najblizszych na wypadek Smierci

W tej edycji badania zapytaliSmy ponadto respondentéw,
czy zabezpieczyli finansowo swoich najblizszych na wypa-
dek swojej Smierci. Przewazajg odpowiedzi negatywne — za-
bezpieczenie takie deklaruje tylko 40% badanych oséb.

Badanie wykazato r6zne podejscia gospodarstw domo-
wych do zabezpieczania bliskich na wypadek Smierci. Ubez-
pieczenie na zycie to najczestsza forma zabezpieczenia,
ktérg wybierajg respondenci, chcac zapewni¢ swoim bliskim
wsparcie finansowe po $mierci (69,4%). Ubezpieczenie na
zycie dziata poprzez wyptate okreslonej sumy ubezpieczenia
dla uposazonych (najczesciej cztonkdw rodziny), co moze
pomoéc w pokryciu kosztow utrzymania, sptaty zadtuzenia
czy pokrycia kosztéw pogrzebu. Niektorzy decydujg sie na
gromadzenie oszczednosci z mysla o przysztych pokole-
niach — okoto 39% respondentéw wskazato, ze posiada 0sz-
czednosci, ktére ktos moze po nich odziedziczy¢. Trzecig
najczestsza forma jest zapewnienie po smierci dostepu do
konta bankowego — 38,8% wskazato wariant ,ztozytem(-am)
w banku dyspozycje na wyptate srodkdw z mojego konta
bankowego wskazanym osobom”. Z kolei 21,6% wskazato,
Ze posiada inwestycje, ktore odziedziczg ich bliscy.

Wsrdéd motywow braku zabezpieczenia najblizszych na
wypadek smierci rozpatrywalismy trzy warianty. Najwiece;j
wskazan uzyskat brak srodkéw finansowych — 45,8% re-
spondentéw wskazato, ze nie posiada wystarczajgcych
srodkow finansowych, aby moéc zabezpieczy¢ rodzine. To
wskazuje naistotng bariere finansowa, szczegdlnie dla osdb
0 nizszych dochodach, dla ktérych zakup polisy ubezpiecze-
niowej czy inwestycja w fundusze moze byc¢ poza ich zasie-
giem. Niewiele mniejszy odsetek, bo 44,9% badanych,
wskazat, ze nie odczuwa potrzeby zabezpieczania finanso-
wego rodziny po swojej $mierci. Mozliwe, ze ci respondenci
uznajg, ze ich rodzina nie bedzie wymagata dodatkowego
wsparcia finansowego lub po prostu nie myslg o takich kwe-
stiach. Najmniejsza grupa (15,5%) uznaje, ze proces zabez-
pieczenia rodziny na wypadek Smierci jest zbyt skompliko-
wany i czasochtonny. Ten wynik sugeruje, ze czes¢ 0sob
moze by¢ zniechecona formalnosciami i procedurami, ktére
wydajg im sie trudne do przebrniecia. Powyzsze wyniki po-
kazuja zatem potrzebe edukacji finansowej oraz upraszcza-
nia procedur zwigzanych z zabezpieczeniem finansowym,
aby wiecej 0s6b mogto skutecznie zadbac¢ o swoich bliskich.

|||||||||||||||||%%%|||||||||||||||||

N=1000

Czy zabezpieczytes(-as) finansowo swoich najblizszych na wypadek swojej $mierci? (w %)

mTak
60,1
Nie

Jezeli zabezpieczytes finansowo rodzine, to w jakiej
formie? (w %)

mam polise na zycie

ztozytem(-am) w banku
dyspozycje na wypfate srodkow z - 276
mojego konta bankowego !
wskazanym osobom

posiadam inwestycje, ktore
odziedzicza moi bliscy

posiadam oszczednosci, ktore
moze kto$ po mnie odziedziczyé

N=399

Jezeli nie zabezpieczytes finansowo rodziny, to dlaczego?

(w %)
nie mam takiej potrzeby 44,9
nie mam $rodkéw finansowych 45,8
to skomplikowane i czasochtonne 15,56
N=601
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W ramach pytan dodatkowych w biezacej edycji badania pod-
dalismy ponadto diagnozie kwestie dziedziczenia diugow,
poprzez pytanie: ,gdyby Twoja $mier¢ nastagpita teraz, czy bli-
scy odziedziczg Twoje zobowigzania?”. Wiekszos¢ respon-
dentéw (56,7%) nie posiada zobowigzan, co oznacza, ze ich
bliscy nie bedg obcigzeni dtugami po ich Smierci. Taki wynik
moze sugerowac, ze znaczna czes¢ 0sob odpowiedzialnie
zarzgdza swoimi finansami lub po prostu nie zacigga wiek-
szych zobowigzan. Jednakze az 31,5% ankietowanych po-
siada dtugi, ktére w przypadku ich $mierci przejdg na spadko-
biercow. Taka sytuacja moze stanowi¢ powazne obcigzenie
finansowe dlaich bliskich, zwtaszcza jesli nie sg przygotowani
na sptate tych zobowigzan. Co istotne, 11,8% respondentow
zabezpieczyto swoje kredyty ubezpieczeniem na zycie, co
oznacza, ze w razie ich smierci zobowigzania zostang spta-
cone z polisy, odcigzajac w ten sposob rodzine.

W zakresie poziomu zabezpieczenia finansowego, ktore
ma wesprzed bliskich po Smierci respondenta, badanie poka-
zato duze zréznicowanie. Niemal potowa (44,9%) 0séb, ktore
zdecydowaly sie na zabezpieczenie finansowe, wskazata, ze

wartos¢ tego zabezpieczenia wynosi mniej niz potowe ich
rocznych dochoddw. Taki poziom wsparcia moze okazac sie
niewystarczajacy, aby zapewni¢ bliskim dtugotrwatg stabil-
noscé finansowa. Kolejna grupa, stanowigca 27,1%, zabezpie-
czyta bliskich kwotg na poziomie 50-100% swoich rocznych
dochoddw, co pozwala na pokrycie podstawowych kosztow
zycia przez pewien czas. Najwyzszy poziom zabezpieczenia,
czyli ponad 100% rocznych dochoddw, zadeklarowato 28%
badanych, co oznacza solidne wsparcie finansowe, mogace
zapewnic¢ rodzinie stabilnos$¢ na dtuzej.

Badanie wskazuje na zréznicowane podejscia do zabez-
pieczenia bliskich na wypadek smierci. Mimo ze wiekszosé
respondentdw nie ma diugdw, to znaczna czgsé posiada zo-
bowiagzania, ktére moga sta¢ sie ciezarem dla spadkobier-
cow. Z kolei poziom zabezpieczen finansowych jest czesto
stosunkowo niski i moze nie wystarczy¢ do petnego wsparcia
rodziny po smierci danej osoby. Wyniki te podkreslajg po-
trzebe edukacji finansowej oraz zwiekszenia Swiadomosci na
temat znaczenia odpowiedniego zarzgdzania dtugiem i do-
stosowania poziomu zabezpieczen do potrzeb najblizszych.

Twoje zobowigzania? (w %)

nie mam zobowigzan 56,7

tak - mam zobowigzania i moi
spadkobiercy je odziedziczg w - 31,5
przypadku przyjecia spadku

nie - posiadam ubezpieczenia na

zycie przy kredycie, ktére pokryje

pozostatg do sptacenia warto$é
zobowigzania

N=1000

Gdyby Twoja $mier¢ nastgpita teraz, czy bliscy odziedzicza

Jezeli zabezpieczytes finansowo swoich najblizszych
na wypadek swojej Smierci, to jaka jest wysokosé tego
zabezpieczenia? (w %)

mniej niz potowa Twoich

rocznych dochodow 44.9

50-100% Twoich rocznych 271
dochodow ’
o o
Wigcje niz 100% rocznych 280

dochodow

N=118
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